
Nachhaltigkeit, Regionalität & soziale Verantwortung sind für Sie nicht nur Schlagworte, sondern gelebte

Überzeugungen? Sie möchten die Zukunft einer bereits etablierten Naturkosmetikmarke aus Österreich aktiv

mitgestalten, neue Märkte erschließen und neue Distributionspartner begeistern? Wenn Sie eine Position mit viel

Gestaltungsspielraum suchen, Hands-on-Mentalität mitbringen und Freude an aktiver Expansion und

Kundengewinnung haben, dann könnte diese Rolle am Standort Wien genau das Richtige für Sie sein!

Geschäftsführer:in (m/w/d) – Naturkosmetik mit Fokus Vertrieb & Expansion

Ihre spannenden Aufgaben

Gesamtverantwortung für die Unternehmensführung mit allen klassischen Aufgaben eines

Geschäftsführers – von der strategischen Planung bis zur operativen Umsetzung.

Expansion und Business Development: Entwicklung und Umsetzung einer Wachstumsstrategie zur

Erschließung neuer Märkte in der DACH-Region - dazu gehören auch die Kundengewinnung und aktive

Akquise, die Identifikation und Aufbau neuer Kundenbeziehungen sowie Pflege und Weiterentwicklung

bestehender Partnerschaften.

Steuerung und Koordination der operativen Abläufe, einschließlich Markenkommunikation, Marketing,

Logistik und Kundenmanagement, in enger Zusammenarbeit mit dem Team. Neben der strategischen

Leitung übernehmen Sie auch operative Aufgaben und packen selbst mit an, wo es erforderlich ist.

Verantwortung für Budgetplanung, Controlling und die Einhaltung wirtschaftlicher Zielvorgaben.

Kollegiale und wertschätzende Führung eines kleinen, engagierten Teams, das sich durch flache

Hierarchien und enge Zusammenarbeit auszeichnet.

Beobachtung von Markttrends und aktive Identifikation neuer Chancen sowie Weiterentwicklung

nachhaltiger und innovativer Marken- und Vertriebsstrategien.

Was Sie auszeichnet



Sie sind eine erfahrene Führungspersönlichkeit mit Erfahrung in der Unternehmensführung sowie im

Vertrieb, Expansion und Kundengewinnung idealerweise mit einem Hintergrund in der Kosmetik- oder

Lifestyle-Branche. Ein bestehendes Netzwerk an potentiellen Vertriebspartnern in der

Naturkosmetik-/Kosmetikbranche in der DACH-Region ist von Vorteil.

Eine starke persönliche Identifikation mit den Werten Nachhaltigkeit, ökologische, soziale sowie

politische Verantwortung bringen Sie mit und leben diese Überzeugungen authentisch.

Erfahrung im Führen kleiner Teams, bei denen ein kollegialer, wertschätzender und freundschaftlicher

Führungsstil entscheidend ist.

Eine Hands-on-Mentalität, die sich durch Eigeninitiative, pragmatisches Handeln und die Bereitschaft,

operativ mitzuwirken, auszeichnet. Unternehmerisches Denken, Kommunikationsstärke und die

Fähigkeit, Ideen umzusetzen und andere davon zu begeistern.

Was Sie erwarten können

Wir bieten Ihnen eine abwechslungsreiche, eigenverantwortliche Führungsaufgabe mit sehr viel

Gestaltungsspielraum, eine Position, in der Sie Ihre Ideen aktiv einbringen und umsetzen können, um die

Zukunft der Marke mitzugestalten. Es erwartet Sie ein kleines, dynamisches Team, welches durch eine enge

und vertrauensvolle Zusammenarbeit überzeugt und eine moderne, familiäre Arbeitsumgebung im Herzen

von Wien. Diese Position ist mit einem Jahresbruttogehalt von 80.000 Euro dotiert. Je nach Qualifikation und

Berufserfahrung ist eine Überzahlung vorgesehen.

Über LEADING TALENTS

PASSION for BRANDS & TALENTS

Bei LEADING TALENTS sind wir spezialisiert auf Executive

Search & Professional Search für Fach- und Führungskräfte aus

dem Top- und mittleren Management in der Beauty, Fashion,

Retail, FMCG, Lifestyle sowie Luxusbranche.

Unsere Passion gilt gleichermaßen Talenten als auch Marken.

Mit Leidenschaft und Begeisterung finden wir einzigartige

„Leading Talents“ für großartige Marken und Unternehmen.

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre

aussagekräftige Bewerbung auf

unserem LEADING TALENTS-

Karriereportal. Wir sichern Ihnen

selbstverständlich umfassende und

objektive Information sowie

absolute Diskretion zu.

Wir freuen uns auf Sie!

Jetzt Bewerben

https://leadingtalents.onlyfy.jobs/application/apply/570iyjakio4qtpcbk47rdnii53l1lce

